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Gastkommentar von Mit nachhaltiger Finanzberatung will ich ein Rad-
Claudia Behringer, Mehr- chen fiir positive Veranderungen sein, um kiinfti-
Wert Finanzen gen Generationen eine lebenswerte Welt zu hinter-

. . . lassen. Hier ist mein Leben, hier will ich anpacken.

” Ein Radchen fUr  1n meinem Beruf kann ich Menschen aufkliren
A “ und Dinge verdndern. Deshalb liebe ich meine Ar-

Ve randerungen beit. Meine Netzwerke (Geld mit Sinn, die deut-
sche Umweltstiftung und weitere Umweltorgani-
sationen) helfen mir, Kontakte zu interessierten
Kunden zu finde. Ich werde oft weiterempfohlen.
Als Entscheidungshelferin zeige ich meinen Kun-
den Wege, auf denen sie ihre Ziele mit nachhal-
tigen Finanzprodukten erreichen. Interessenten
schenke ich zu Beginn eine Stunde Zeit, um zu
besprechen, ob und zu welchen Bedingungen wir
miteinander arbeiten wollen. Fir mich kommen
Servicegebithren, Honorar oder Provisionen in
Frage. Wichtig ist die Transparenz der Verglitung.

Um Vertrauen zu Kunden aufzubauen, muss man
authentisch sein. Nehmen Sie sich Zeit, um die
finanziellen Lebensziele ihrer Kunden herauszu-
arbeiten und Finanzinstrumente zu finden, die sie
verstehen und emotional bertihren. Absicherung,
Vorsorge und Geldanlage hangen eng zusammen.
Wer Kunden einen ganzheitlichen Uberblick ver-
schafft, punktet bei Zufriedenheit und Weiteremp-
fehlungen.

Gastkommentar von
Andreas Wietholz, framtid Finanz- und
Versicherungsmakler

Enkelgerechtes Handeln
fordern

Immer mehr Menschen wiinschen sich ,enkelgerechtes* Handeln — auch in Finanz-
angelegenheiten. Unsere Beratung und Vermittlung folgen dem, was der Kun-
de will und braucht, beispielsweise, wie er sich kostengiinstig, leistungsstark und
nachhaltig gegen Risiken absichern kann. Im Schadenfall stehen wir an seiner
Seite. Nachhaltige Finanzprodukte sollen sicher, giinstig, langlebig, rentabel und
transparent sein. Wir vermitteln u.a. Renten- und BU-Versicherungen, die diese
Kriterien erfiillen. Des Weiteren arbeiten wir an nachhaltigen Anlageprodukten
und Kompositversicherungen. Beteiligungen sind nur fiir Kunden geeignet, die das
Risiko eines Totalverlusts tragen konnen und wollen. Einsteigern in die nachhaltige
Finanzberatung empfehle ich, im Kundengesprich immer auch die nachfolgen-
den Generationen zu bertiicksichtigen. Informationen von Produktgebern sollte
er immer hinterfragen. Unsere Mitarbeiter sind festvertraglich angestellt und fest
vergltet, der Unternehmensgewinn wird auf alle aufgeteilt.
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Buchtipp

Welche nachhalti-
gen Geldanlagen
gibt es?

Ob Neueinsteiger oder erfah-
rener Berater fiir nachhalti-
ge Finanzen, das Handbuch
fir nachhaltige Geldanlagen
,Grunes Geld 2020“ von Max
Deml und Holger Blisse (Ver-

lag Medianet 2016) bietet
eine Orientierungshilfe fir
alle Spielarten nachhaltiger
Investments. Zu dem Spek-
trum gehoéren Kurzportraits
von Okobanken, offenen
Investmentfonds, geschlos-
senen Beteiligungen und
Altersvorsorgevertragen bis
hin zu Okostiftungen: Jeder
Begriff und jedes Produkt
wird knapp und verstindlich
erlautert. Dazu gibt es einen
Uberblick tiber geeignete
Finanzdienstleister und Hin-
weise auf Informationsquel-
len wie Ratingagenturen. Zu
jedem Beitrag finden sich
weiterfuhrende Kontaktad-
ressen und Internetlinks.ecz
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